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De la percepción a la evidencia: la madurez de la 
industria Fintech Uruguaya 

Ecosistema Fintech Uruguay: la fuerza de la densidad
Datos principales

La próxima interfaz financiera no es una pantalla
Mauro Taroco, CEO de ThinkUp by Domus Global

Innovation Playbook
Banca Digital 2026-27

Desde Uruguay: una mirada global para la próxima etapa 
de los pagos. Luciano Chaves, Country Manager de dLocal
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¿Qué entendemos por Fintech?

CRITERIO CENTRAL

El carácter de Fintech no 
se define por el origen de 
la empresa, sino por el rol 
que la tecnología cumple 
en su propuesta de valor y 
en su participación en la 
cadena de servicios 
financieros.

NÚCLEO FINTECH

En este relevamiento se 
incluyen aquellas empresas 
que desempeñan un rol 
específico en la prestación, 
habilitación o dotación de 
infraestructura de servicios 
financieros, siempre que la 
tecnología constituya un 
componente central de su 
actividad.

FRONTERAS DEL ECOSISTEMA

La frontera con otros actores del sistema financiero 
puede ser difusa. Este estudio adoptó criterios 
análogos a los de otros mapas de la región y por 
ende no comprendió a los bancos y a otras 
instituciones financieras “tradicionales” aun cuando 
desarrollen soluciones basadas en tecnología y su 
negocio tenga actualmente un fuerte componente 
tecnológico. Tampoco se consideraron proveedores, 
ni empresas de servicios transversales o de soporte 
para empresas Fintech, aunque muchos tienen una 
conexión fuerte y regular con el “núcleo Fintech” 
relevado en esta encuesta. 

empresas conforman el núcleo Fintech en 
Uruguay, con actividad en múltiples 
verticales.199

19%

18%

13%

12%

10%

9%

8%

7%

6%

Pagos y remesas

Infraestructura y Finanzas Abiertas

Préstamos y Crowdfunding

Finanzas Empresariales

Activos digitales y Blockchain

Finanzas personales, WealthTech y
Mercado de Capitales

Dinero electrónico y Billeteras

InsurTech

RegTech, LegalTech y Ciberseguridad

Fintech refiere al conjunto de empresas que utilizan tecnología como componente 
central de su actividad para desarrollar, prestar, distribuir, gestionar o facilitar 
productos y servicios financieros. El concepto comprende tanto empresas nacidas con 
modelos de negocio digitales como empresas que, partiendo de actividades o servicios 
tradicionalmente desarrollados de forma física o presencial, han incorporado tecnología 
como parte sustancial de su operación.
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Origen y evolución de las empresas
Sobre las 199 Fintech identificadas

Nota: Esta desagregación se elaboró a partir de las respuestas proporcionadas directamente por las 
empresas participantes y, para aquellas que no respondieron, de estimaciones realizadas por EXANTE.

70%

8%

1%

17%

5%

Nació como una empresa 100% digital
y continúa siendo exclusivamente digital.

Nació como una empresa 100% digital
y luego incorporó canales o servicios

presenciales.

Nació como una empresa tradicional
y migró completamente a un modelo

digital.

Nació como una empresa tradicional y
actualmente

combina canales tradicionales y digitales.

Nació como parte de una empresa o
grupo existente

y desarrolló una propuesta fintech propia.

El ecosistema en torno a estas 
empresas es más amplio e 
incluye actores que cumplen 
funciones relevantes como 
proveedores o socios 
estratégicos (empresas de 
información y analítica de 
datos, infraestructura 
tecnológica, ciberseguridad, 
software, entre otras), así como 
organizaciones de apoyo al 
desarrollo del sector. 

También comprende a bancos e 
instituciones financieras 
tradicionales, que pueden 
competir con las Fintech, 
establecer alianzas o integrarse 
con ellas.

A efectos de este estudio, estos 
actores no forman parte del 
universo Fintech, aunque 
naturalmente constituyen un 
componente relevante de su 
entorno.

De las casi 200 
Fintech identificadas, 

se estima que más del 75% 
nació como empresa 100% 

digital, mientras que otro 5% 
surgió como una propuesta 

Fintech dentro de una empresa 
o grupo ya existente.

En el otro extremo, 18% 
corresponde a empresas que 

nacieron como negocios 
tradicionales y posteriormente 
incorporaron, de forma parcial 

o total, servicios o canales 
digitales.

Esta diversidad de trayectorias 
de origen y transformación 

confirma que la frontera entre 
las Fintech y otros segmentos 

del ecosistema financiero es, en 
muchos casos, difusa.
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RESULTADO DEL RELEVAMIENTO

86 respuestas
finales válidas

El universo encuestado

de las Fintech 
identificadas43%

01 FUENTE DE INFORMACIÓN
El estudio fue elaborado a partir de información relevada 
directamente de las empresas Fintech que operan en Uruguay.

02
TRABAJO DE CAMPO
La encuesta se llevó a cabo entre el 3/8/26 y el 22/9/26, mediante un 
formulario online autoaplicado dirigido a la base de empresas 
identificadas como Fintech.

03 DEPURACIÓN Y VALIDACIÓN
Del total de casi 200 empresas que cumplían con la definición de Fintech 
del estudio, se obtuvieron 86 respuestas finales válidas, al aplicar los 
siguientes criterios:

Una única respuesta por empresa.

Cuando correspondió, revisión del vertical de actividad principal declarado.

Depuración de respuestas incompletas o inconsistentes.

La representatividad obtenida en el 
estudio está en línea con la observada 

en otros mercados de la región donde se 
realizaron mapeos similares (y, de hecho, 

es relativamente alta).

Se obtuvieron respuestas en todos los 
verticales que conforman el ecosistema 

Fintech en Uruguay, lo que permite 
recoger la situación y perspectivas de los 

distintos segmentos y tipos de actores.

Tasa de respuesta
vs. países seleccionados*

*Considera relevamientos similares realizados en Chile (2026), México (2026) y Argentina (2025).

Por vertical

36% 35%43% 39%

71% 61% 60% 46% 32% 31% 30% 25% 25%
Finanzas

personales,
WealthTech y
Mercado de
Capitales

Infraestructura
y Finanzas
Abiertas

Dinero
electrónico y

Billeteras

Préstamos y
Crowdfunding

Pagos y remesas InsurTech Finanzas
Empresariales

Activos digitales
y Blockchain

RegTech,
LegalTech y

Ciberseguridad
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Argentina y Estados Unidos 
son los principales países de 
origen entre las empresas con 
casa matriz fuera de 
Uruguay, seguidos por otros 
mercados como España e 
Inglaterra.

2 de cada 3
empresas relevadas poseen su 
casa matriz en Uruguay.

Aproximadamente

La operativa de las 
empresas relevadas se 

concentra fuertemente en 
Uruguay, aunque el 

ecosistema muestra una 
expansión regional 

relevante. 

Argentina, Perú, Colombia, 
México y Chile aparecen 

como los principales 
mercados de operación 

fuera del país.

Países en que operan

Nota: Se les solicitó a las empresas indicar los países donde tienen operaciones. El mapa no pondera por 
operativa sino por cantidad de menciones al país.

Países donde se ubica la casa matriz

2 | Resultados de la 1a Encuesta sobre el Ecosistema Fintech en Uruguay

   
       

   
       
      

   
             

     

                     
   

   

   

   

  

  
      

  
          

  
      



Hay un claro predominio del 
modelo B2B en el ecosistema, 

aunque los modelos B2B2C y 
B2C también presentan una 

presencia relevante. 

Son pocos los casos con 
modelos B2G.

Aproximadamente
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44%

10%

7%

7%

32%

Menos del 25%

Entre 25% y 49%

Entre 50% y 74%

Entre 75% y 99%

100%

En 46% de las empresas relevadas Uruguay representa al menos el 50% de sus ingresos. Para el 
resto, la mayor proporción de los ingresos suele generarse en América Latina.

Porcentaje de ingresos generados en Uruguay

20

La mayoría de las empresas 
que respondieron la encuesta 

se ubican en etapas 
avanzadas de desarrollo: 38% 
escalando en ventas y 33% se 

consideran ya consolidadas.

% de empresas en etapas 
avanzadas*, según ubicación

de la casa matriz:

Uruguay

Extranjera

* Scale-up + Consolidada

Estado de desarrollo

62%

85%



Principal segmento de clientes
Respuesta única

Nota: Cada empresa podía seleccionar una única opción para el segmento atendido.

17%

30%

33%

3%

17%
Empresas

Personas físicas

Instituciones financieras

Otros actores del ecosistema tecnológico

PYMES

Personas 
físicas

Empresas

Otros actores del 
ecosistema tecnológico

34%
Grandes

Instituciones 
financieras
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6%

34%

41%

72%

B2G

B2C

B2B2C

B2B

Modelo de negocio
% de menciones entre todas las que aplican

Al consultar por el segmento principal de clientes, las Fintech se dividen en forma bastante 
pareja entre aquellas que atienden personas, empresas e instituciones financieras.

Hay un claro predominio del modelo B2B en el ecosistema, aunque los modelos B2B2C y B2C también 
presentan una presencia relevante. Son pocos los casos con modelos B2G.

Algo más del

70%
de las empresas 

encuestadas presta 
servicios

B2B

Nota: Cada empresa podía seleccionar todas las opciones que correspondan.



Nota: Cada empresa podía seleccionar todas las opciones que apliquen.
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Top 3 productos o soluciones ofrecidas
Se habilitaban múltiples respuestas

1- APIs, servicios de Open Finance, u otra infraestructura 
financiera para terceros.

2- Pagos QR, pago de servicios y otras soluciones de pago 
para personas o comercios.

3- Adquirencia e infraestructura de aceptación y 
procesamiento de pagos.

1- Préstamos personales y otras soluciones de crédito 
para personas.
2- Transferencias internacionales, remesas y cambio de 
moneda.
3- Inversión, ahorro, gestión patrimonial o acceso al 
mercado de capitales.

1- Analítica financiera, scoring, evaluación de riesgo y 
toma de decisiones crediticias.
2- Soluciones de identidad digital, KYC/AML, firma 
electrónica, compliance.
3- Pagos con QR, pago de servicios y otras soluciones de 
pago para personas o comercios.

Empresas

Personas 
físicas

Instituciones 
financieras

Las Fintech desarrollan soluciones adaptadas a las necesidades específicas de cada segmento.



43%
38%

28%
23%

17% 16%
12% 12% 10%

Infraestructura
y Finanzas
Abiertas

Pagos y remesas Dinero
electrónico y

Billeteras

Finanzas
Empresariales

Finanzas
personales,

WealthTech y
Mercado de
Capitales

RegTech,
LegalTech y

Ciberseguridad

Activos digitales
y Blockchain

Préstamos y
Crowdfunding

InsurTech

Empresas con vertical secundario
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Vertical secundario más mencionado
% de menciones

80%

20%

Con vertical 
secundario

Sin mención 
a vertical 

secundario
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Las Fintech en Uruguay operan con bastante diversificación más allá de su vertical principal. 

L              “                            b      ”   “               ”     b                         
ecosistema.
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Acuerdos comerciales activos
Las alianzas de las Fintech se 
concentran en actores 
financieros y tecnológicos, 
reflejando un ecosistema 
fuertemente interconectado. 

6 de cada 10
Fintech mantienen alianzas 
o acuerdos comerciales 
activos con bancos. 

Predominan las estructuras organizacionales pequeñas y medianas. Más del 35% de las 
empresas encuestadas poseen la totalidad de su plantilla de personal en Uruguay.

Colaboradores en Uruguay

20%

17%

13%
14%

36%

% de la plantilla que corresponde a 
Uruguay

Entre 50% 
y 74%

Entre 75% 
y 99%

100%Entre 25% 
y 49%

Menos del 
25%

24
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Durante los últimos 12 meses

Evolución de la dotación de personal en Uruguay

Esperada para los próximos 12 meses

La mayoría mantuvo su dotación en el último año, aunque entre las que reportaron cambios 
hay más casos de aumento. Para el año que viene algo más de la mitad espera incrementos.
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10%

27%

54%

7%

2%

Creció
significativamente

Creció
moderadamente

Se mantuvo estable

Disminuyó
moderadamente

Disminuyó
significativamente

6%

49%

40%

5%

0%

Aumentará
significativamente

Aumentará
moderadamente

Se mantendrá estable

Caerá moderadamente

Caerá
significativamente

El 30% de las Fintech aumentó su plantilla en el último año y espera seguir creciendo el 
próximo. En cambio, solo un 14% redujo su dotación o prevé hacerlo el año que viene.

Dotación de personal en Uruguay

0% 1% 1% 0% 0%

0% 2% 2% 2% 0%

0% 0% 31% 21% 1%

0% 1% 2% 23% 1%

0% 0% 4% 2% 4%

Caerá 
significativamente

Disminuyó 
significativamente

Caerá 
moderadamente

Se mantendrá 
estable

Evolución esperada próximos 12 meses

Aumentará 
moderadamente

Aumentará 
significativamente

Disminuyó 
moderadamente

Se mantuvo 
estable

Creció 
significativamente

Creció 
moderadamente

E
vo

lu
ci
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s 
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12
 m
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es

2%

7%

54%

27%

10%
0% 5% 40% 49% 6%
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23%

18%

9%

26%

5%

8%

5%

6%

Hasta 0,1

0,1 - 0,5

0,5 - 1

1 - 5

5 - 10

10 - 25

25 - 50

Más de 50

El ecosistema está 
compuesto 

mayoritariamente por 
micro y pequeñas 

empresas. 

De hecho, el 50%de las 
Fintech respondientes  

factura menos de US$ 1 
millón y otro 26% entre 

US$ 1 millón y US$ 5 
millones.

24%

50%
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Facturación durante el último ejercicio
En US$ millones

1de cada4
empresas 

encuestadas factura 
más de US$ 5 

millones al año.



Durante los últimos 12 meses

Evolución de la facturación (en US$)

Esperada para los próximos 12 meses

En los últimos doce meses casi el 70% de las empresas incrementó su facturación en dólares y 
hacia adelante las expectativas de crecimiento son muy extendidas.
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De hecho, hay un 13% de empresas que más que duplicaron su facturación el último año y 
esperan volver a hacerlo en los próximos doce meses.

Evolución de la facturación (en US$)

6%

26%

21%

23%

7%

17%

Cayó

Se mantuvo estable

Creció hasta 25%

Creció entre 25% y 50%

Creció entre 50% y
100%

Creció más de 100%

68% 92%

2%

6%

36%

19%

17%

20%

Caerá

Se mantendrá estable

Crecerá hasta 25%

Crecerá entre 25% y
50%

Crecerá entre 50% y
100%

Crecerá más de 100%

2% 0% 2% 1% 0% 0%

0% 6% 14% 4% 0% 2%

0% 0% 14% 6% 1% 0%

0% 0% 5% 7% 8% 2%

0% 0% 0% 0% 5% 2%

0% 0% 0% 1% 2% 13%

Cayó

Evolución esperada próximos 12 meses

Se mantuvo 
estable

Creció hasta 
25%

Creció más de 
100%

Creció entre 25% 
y 50%

E
vo

lu
ci

ó
n 

en
 lo

s 
úl

ti
m

o
s 

12
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es
es

2% 6% 36% 17% 20%

Creció entre 50% 
y 100%

Caerá
Se mantendrá 

estable
Crecerá hasta 

25%
Crecerá entre 

25% y 50%
Crecerá entre 
50% y 100%

Crecerá más de 
100%

19%

6%

26%

21%

23%

7%

17%
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Hay un claro predominio del 
modelo B2B en el ecosistema, 

aunque los modelos B2B2C y 
B2C también presentan una 

presencia relevante. 

Son pocos los casos con 
modelos B2G.

Aproximadamente
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La principal fuente de financiamiento es capital propio y reinversión de utilidades. Les siguen 
inversores ángeles, fondos públicos y Venture Capital. Menos del 15% usa financiamiento bancario.

Fuentes de financiamiento

28

83%

Nota: Cada empresa podía seleccionar todas las opciones que correspondan.

24%

18% 8%

20%

12%
1% Organismos 

multilaterales

7 de cada 10
empresas encuestadas 

utilizan tecnología 
desarrollada principalmente 

por la propia empresa.

El ecosistema relevado 
muestra una amplia 

adopción de Inteligencia 
Artificial tanto en procesos 
internos como en soluciones 

a clientes.

20% 60% 20%

Balance actual entre innovación y optimización del negocio 

Terceros

50% innovación - 50% optimización Predomina 
innovación

Predomina 
optimización

69% 28% 3%
Desarrollada principalmente por la propia empresa Propia + Terceros

¿Cuál es el nivel de utilización de Inteligencia Artificial?

¿Cómo describiría la tecnología utilizada en su empresa?

21%

1%

69%

8%
0% 1%

En proceso de 
incorporación Se evaluó y no 

se considera 
relevante

No se 
utiliza

Solo en 
productos o 

servicios

Solo en procesos 
internos

Tanto en procesos internos como en 
productos o servicios



Evolución de inversión de la empresa el próximo año

La mayoría de las empresas prevé aumentar su inversión el próximo año, principalmente de 
forma moderada. Los focos están en desarrollo tecnológico, marketing e Inteligencia Artificial.
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Las empresas con casa matriz en Uruguay se muestran algo más optimistas que las empresas con 
casa matriz en el resto del mundo: 87% espera aumentar la inversión, frente a 79%.

Evolución de inversión de la empresa según la ubicación de la casa matriz (en US$)

27%

58%

13%

2%

0%

Aumentará
significativamente

Aumentará en forma
moderada

No variará

Disminuirá en forma
moderada

Disminuirá
significativamente

Top 5 áreas de inversión más mencionadas
% de menciones entre todas las que aplican

Nota: Cada empresa podía seleccionar todas las opciones que correspondan.

0%

4%

9%

61%

26%

Disminuirá
significativamente

Disminuirá en forma
moderada

No variará

Aumentará en forma
moderada

Aumentará
significativamente

0%

0%

21%

52%

28%

Disminuirá
significativamente

Disminuirá en forma
moderada

No variará

Aumentará en forma
moderada

Aumentará
significativamente

Esperada para los próximos 12 meses | Uruguay Esperada para los próximos 12 meses | Otros

29



El gobierno está promoviendo una serie de cambios en el marco 
regulatorio en torno al ecosistema Fintech. ¿Qué expectativas 
tiene acerca de esas potenciales modificaciones? 
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42%

35%

15%

2%

1%

5%

Impactarán de forma favorable
y significativa en mi negocio.

Impactarán de forma favorable
pero poco significativa en mi

negocio.

No tendrán impactos.

Impactarán de forma
desfavorable pero poco

significativa en mi negocio.

Impactarán de forma
desfavorable y significativa en

mi negocio.

No estoy informado / no aplica.

77%
de las empresas 

encuestadas espera 
que los cambios 

regulatorios que se 
están discutiendo en 
torno al ecosistema 
tengan un impacto 

favorable en su 
negocio.

Otro 15% considera 
que los cambios no 

tendrán impacto en 
su negocio y las 

expectativas 
negativas son muy 

acotadas.

Al preguntar se incluyeron como ejemplos Open Finance, 
Sandbox regulatorio, Activos virtuales, entre otros.



Aproximadamente
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Los desafíos internos se 
concentran en el 
desarrollo de nuevos 
productos o servicios y la 
rentabilidad, 
sostenibilidad y costos del 
negocio.

Desafíos de corto plazo

31

Internos u operativos
% de menciones entre todas las que aplican

Externos o del entorno
% de menciones entre todas las que aplican

Nota: Cada empresa podía seleccionar hasta 3 opciones que correspondan.

Nota: Cada empresa podía seleccionar hasta 3 opciones que correspondan.

Desafíos de corto plazo
Mientras tanto, los desafíos 

externos están marcados 
por la regulación, el 

tamaño y la madurez del 
mercado y la construcción 

de alianzas.
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Principales oportunidades para el ecosistema 
Fintech uruguayo
% de menciones entre todas las que aplican
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Las empresas 
relevadas también 

contemplan 
oportunidades en 

cuanto a inteligencia 
artificial, desarrollo 

de soluciones para 
empresas e 

interoperabilidad 
financiera.

Alrededor del

60%
de las empresas 

encuestadas  considera 
como principal 

oportunidad del 
ecosistema Fintech la 

expansión 
internacional desde 

Uruguay.

Nota: Cada empresa podía seleccionar hasta 3 opciones que correspondan.

Expansión internacional desde 
Uruguay

Inteligencia Artificial y 
automatización

Desarrollo de soluciones 
para empresas

Open Finance e 
interoperabilidad financiera

Colaboración con instituciones 
financieras tradicionales

58%

48%

32%

35%

28%

Inclusión financiera y llegada 
a nuevos segmentos

Nuevas tecnologías financieras 
(blockchain, tokenización y 
activos digitales)

Cambios en el marco 
regulatorio

Colaboración con 
organismos públicos

Otro

17%

21%

14%

7%

1%
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¿Qué impacto considera que genera su empresa en la 
inclusión financiera y en la transformación digital del 
sistema financiero y empresarial?
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Nota: La pregunta fue abierta y las respuestas fueron categorizadas por EXANTE según 
concepto y eje temático. El tamaño de cada nube refleja la cantidad de respuestas del 
eje, excluyendo aquellas asociadas a impactos no materializados. Una misma 
respuesta puede incluir múltiples conceptos.

64%
de las Fintech encuestadas 
reconoce un aporte concreto
de sus empresas a la inclusión 
financiera y la transformación 
digital.

64%

8%
28%

Señalaron impactos 
relevantes

Señalaron impactos 
aún no materializados

No 
señalaron 
impactos
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3 | Uruguay en una perspectiva comparada
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Cantidad de empresas Fintech por país

Nota: Considera relevamientos similares realizados en Chile (2026), México (2026), Argentina (2025) y Brasil (2024)

Cantidad de empresas Fintech cada 100.000 empresas

Cantidad de empresas Fintech cada 100.000 habitantes

Uruguay presenta un ecosistema Fintech pequeño en términos absolutos, pero muy desarrollado en 
relación con el tamaño de su mercado.

Tiene unas 96 Fintech por cada 100.000 empresas en el país, superando ampliamente los ratios de 
Brasil, México y Chile. 

A su vez, Uruguay registra 5,7 Fintech cada 100.000 habitantes, la métrica más alta entre los países 
comparados.

Indicadores de penetración
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Si bien la clasificación de las empresas varía según la definición de cada país, se observan 
algunos patrones similares, con predominio de empresas Fintech en torno al universo de pagos.
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Infraestructura y 
Finanzas Abiertas

Pagos y Remesas

Préstamos y 
Crowdfunding

Finanzas 
Empresariales

Activos digitales 
y Blockchain

Finanzas personales, 
WealthTech y 
Mercado de Capitales

Dinero electrónico 
y billeteras

InsurTech

RegTech, LegalTech
y Ciberseguridad

Uruguay

(*)

(*)

19,1%

18,1%

12,6%

11,6%

10,1%

8,5%

7,5%

6,5%

6,0%

14,5%

12,2%

14,1%

4,1%

8,5%

14,4%

23,3%

2,6%

1,8%

27,5%

18,3%

12,4%

12,8%

4,1%

3,7%

8,3%

(*) La clasificación de Chile difiere levemente: se presentan de forma consolidada las categorías de Pagos y Remesas y Dinero Electrónico y 
Billeteras; y, por otro lado, las de RegTech, LegalTech y Ciberseguridad, en Infraestructura y Finanzas Abiertas.

Nota: Los % se toman sobre el total empresas que operan en el país (no solo sobre las encuestadas).



Operación internacional

Por otro lado, parece 
haber una mayor 

proporción de 
empresas Fintech 

uruguayas que solo 
operan en Uruguay 
(55%), respecto a lo 

que se observa en 
Argentina (46%) y 

Chile (48%).

3 | Uruguay en una perspectiva comparada

A su vez, 
la relevancia del 

modelo de negocio 
B2B de las Fintech 

uruguayas es 
prácticamente igual 

al de Argentina y 
Chile.

Etapa de desarrollo de las empresas
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Modelo de negocio por país

El grado de 
maduración de las 
empresas Fintech 

en Uruguay es muy 
similar a lo que se 

observa en 
Argentina y Chile 

(en el margen, 
ligeramente más 

incipiente).

Nota: Los porcentajes se toman sobre el total de empresas encuestadas en cada informe.

* Considera empresas Scale-up y Consolidadas.

Nota: Los porcentajes se toman sobre el total de empresas encuestadas en cada informe.

Nota: Los porcentajes se toman sobre el total de empresas encuestadas en cada informe.
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4 | Glosario y directorio de participantes 
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Verticales considerados en el estudio

Aquí se listan los participantes de esta 1a edición del Mapa Fintech Uruguay, a 
quienes agradecemos especialmente por compartir su visión y contribuir al conocimiento del ecosistema.

Apoyaron el desarrollo 
de este informe:

1. Pagos y remesas
Soluciones para transferir, procesar y administrar pagos 
electrónicos, incluyendo pagos transfronterizos y 
remesas.

2. Infraestructura y Finanzas Abiertas
Infraestructura y soluciones que habilitan la prestación 
de servicios financieros y/o el acceso e intercambio de 
información entre entidades.

3. Préstamos y Crowdfunding
Plataformas que facilitan el acceso a financiamiento 
para personas y empresas, incluyendo crédito y 
modalidades de financiamiento colectivo.

4. Finanzas Empresariales
Soluciones para la gestión financiera y contable de 
empresas, así como para facilitar el acceso a 
financiamiento y optimizar su administración.

5. Activos digitales y Blockchain
Soluciones basadas en blockchain y activos digitales para 
su emisión, tokenización, intercambio, transferencia, 
gestión o custodia.

6. Finanzas personales, WealthTech y Mercado de Capitales
Soluciones para gestionar finanzas personales, ahorro e 
inversión, incluyendo asesoramiento, intermediación y 
acceso a mercados.

7. Dinero electrónico y Billeteras
Soluciones para almacenar, administrar y utilizar dinero 
electrónico, facilitando pagos y transferencias.

8. InsurTech
Soluciones aplicadas a seguros y gestión de riesgos, 
incluyendo la distribución, contratación y administración 
de productos aseguradores.

9. RegTech, LegalTech y Ciberseguridad
Soluciones orientadas al cumplimiento regulatorio, la 
gestión legal y la ciberseguridad, incluyendo la 
prevención y detección del fraude.



40

Apoya:


